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У статті запропоновано методику оціню-
вання глобального торговельного лідер-
ства країн як складової частини світового 
економічного лідерства, що базується на 
розрахунку інтегрального показника гло-
бального торговельного лідерства (Індексу 
глобального торговельного лідерства). 
Під час вибору субфакторів, на основі яких 
здійснюється розрахунок індексу, основними 
критеріями виступають доступність та їх 
компаративність (порівнюваність) для різ-
них країн, а також представлення індексом 
як кількісних, так і якісних характеристик 
участі країн у міжнародній торгівлі, таких 
як технологічність експорту, його дивер-
сифікація та свобода торгівлі. На підставі 
запропонованої методики здійснено роз-
рахунок індексу для п’ятнадцяти провідних 
експортерів світу за 2019 та 2010 роки, що 
дало змогу визначити позиції провідних еко-
номік світу у світовій торгівлі на поточний 
момент та здійснити ретроспективне оці-
нювання глобального торговельного лідер-
ства.
Ключові слова: лідерство, міжнародна тор-
гівля, експорт, товари, послуги, світовий 
ринок.

В статье предложена методика оцени-
вания глобального торгового лидерства 
стран как составляющей мирового эконо-
мического лидерства, которая базируется 
на расчете интегрального показателя 
глобального торгового лидерства (Индекса 
глобального торгового лидерства). При 
выборе субфакторов, на основе которых 
осуществляется расчет индекса, основ-
ными критериями выступают их доступ-
ность и компаративность (сравнимость) 
для разных стран, а также представление 
индексом как количественных, так и каче-
ственных характеристик участия стран в 
международной торговле, таких как техно-
логичность экспорта, его диверсификация 
и свобода торговли. На основе предложен-
ной методики осуществлен расчет индекса 
для пятнадцати ведущих экспортеров мира 
за 2019 и 2010 годы, что позволило опре-
делить позиции ведущих экономик мира в 
мировой торговле на текущий момент и 
осуществить ретроспективное оценива-
ние глобального торгового лидерства.
Ключевые слова: лидерство, междуна-
родная торговля, экспорт, товары, услуги, 
мировой рынок.

The main objective of the paper is to find a universal, simple in calculation and comprehensive approach to measuring the state of economies in terms of 
their dominance at global goods and services market. The article proposes a method for assessing the global trade leadership of countries as a component 
of world economic leadership, based on the calculation of the complex indicator of global trade leadership (Global Trade Leadership Index). The importance 
of finding the approach to calculating the state of economies in global trade in goods and services is approved by the need for monitoring current changes 
in state of play at the global market especially with the growing role of Asian countries, and changes in positions of traditional leaders of global economy. 
Global trade leadership is seen as a component of global economic leadership, which characterizes the degree of economic dominance in the global 
market for goods and services. At the same time, special attention in assessing the positions of countries is drawn to key trends in world trade, such as the 
growing role of transnational corporations and high-tech exports in trade transactions. In addition, diversification of exports is considered as an indicator 
showing the state of the economy at the global market as it was previously revealed by foreign scholars. When choosing the subfactors based on which 
the index is calculated, the main criteria are their availability and comparability for different countries, as well as the index representation of both quantitative 
and qualitative characteristics of countries’ participation in international trade. The index is based on eight indicators that characterize the performance of 
trade, the degree of concentration of national exports, the position of national transnational corporations, and degree of freedom of trade and is calculated 
using benchmarking to analyze countries’ approach to world leadership in trade. Based on the proposed methodology, the index was calculated for the 
fifteen leading exporters of the world for 2019 and 2010, which allowed to determine the position of the world’s leading economies in world trade now and 
to conduct a retrospective assessment of global trade leadership.
Key words: leadership, international trade, export, goods, services, world market.

Постановка проблеми. Сучасний етап роз-
витку світового господарства характеризується 
динамічними змінами у розстановці сил у сфері 
торгівлі. В умовах збереження ролі транснаціо-
нальних корпорацій як основних гравців у торгівлі, 
подальшої інтенсифікації обміну високотехноло-
гічною продукцією та урізноманітнення підходів до 
регулювання торговельних потоків створюються 
умови для формування нових лідерів у сфері 
торгівлі. Зростаюча роль Китаю та юрисдикцій зі 
сприятливими умовами для безмитної торгівлі в 
Азійському регіоні актуалізує необхідність пошуку 
комплексного підходу до оцінювання ступеня домі-
нування країн у торгівлі товарами й послугами, що 
уможливить динамічний аналіз позицій діючих та 
потенційних лідерів у сфері міжнародного товаро-
обміну та обміну послугами.

Аналіз останніх досліджень і публікацій. 
В центрі інтересу сучасної економічної науки, 

як зарубіжної, так і вітчизняної, вже тривалий 
час перебуває проблема економічного лідер-
ства країн. Питання глобального економічного 
лідерства, його складових частин досліджу-
ють вітчизняні науковці Т.В. Шталь, В.О. Козуб, 
М.М. Колісник. Автори пропонують ідентифікувати 
економічне лідерство на мікроекономічному рівні 
(ТНК) та на макроекономічному рівні (країни), при 
цьому виокремлюють такий чинник досягнення 
світового економічного лідерства, як інноваційний 
розвиток [1]. Торгівельне лідерство здебільшого 
розглядають як одну зі складових частин еконо-
мічного лідерства. Так, І.В. Дзебих виокремлює 
факторне, виробниче, торговельне, фінансове, 
соціально-економічне, науково-технічне, торго-
вельне та інформаційне лідерство ТНК, регіонів та 
країн [2]. У більшості проаналізованих досліджень 
сфера міжнародної торгівлі «пронизує» глобальне 
економічне лідерство, а окремі показники, що 



ПРИЧОРНОМОРСЬКІ ЕКОНОМІЧНІ СТУДІЇ

30 Випуск 71. 2021

характеризують участь країни у глобальній тор-
гівлі, віднесено до різних сфер оцінювання світо-
вого економічного лідерства.

Постановка завдання. Метою дослідження є 
пошук методичних засад для комплексного оці-
нювання позицій країн у світовій торгівлі, а саме 
розроблення комплексного індексу глобального 
торговельного лідерства.

Виклад основного матеріалу дослідження. 
Торговельне лідерство значною мірою обумов-
люється сприятливими вихідними умовами в 
економіці (насамперед, її масштабами) та дося-
гається завдяки застосуванню збалансованого 
та науково обґрунтованого підходу до регулю-
вання експортно-імпортних процесів. Методика 
оцінювання позицій країни у глобальній торгівлі 
має ґрунтуватися на певних припущеннях та вод-
ночас враховувати окремі обмеження. Водночас 
серед надзвичайно великої кількості показників 
міжнародної торгівлі необхідно вибрати ті, що 
характеризуватимуть позиції країн з урахуванням 
сучасних трендів світового товарообміну, таких як 
інтенсифікація торгівлі послугами та високотехно-
логічною продукцією, ступінь втручання держави 
у процеси товарообміну. Інтегральний показник 
глобального торговельного лідерства має ґрун-
туватися на показниках, що доступні в офіційних 
статистичних базах для більшості країн та у мак-
симальному часовому діапазоні; за можливості 
бути комплексним за характером та відносно 
простим для розрахунку, співставним для різних 
країн та зручним для моніторингу у динаміці; вра-
ховувати як кількісне домінування, так і якісну 
складову частину експорту (насамперед, роль 
послуг та високотехнологічних продуктів у екс-
порті); включати оцінку диверсифікованості екс-
порту як запоруки стабільності та незалежності 
країни від експортних доходів та водночас гли-
бину спеціалізації країни та її проникнення на сві-
тові ринки; враховувати рівень транспарентності 
зовнішньоторговельної політики, рівень свободи 
діяльності резидентів на закордонних ринках та 
доступність національного ринку для іноземних 
контрагентів; містити оцінку внеску ТНК у місце 
країни на світових ринках як основи торговель-
ного домінування.

Через те, що мета дослідження, а саме оціню-
вання місця країн за ступенем їх домінування у 
світовій торгівлі, вже виключає з поля зору обсте-
ження більшість країн, що не претендують на таке 
лідерство і з високою ймовірністю ніколи не пре-
тендуватимуть на нього, дослідженням можна 
охопити більшість країн, що за показниками своєї 
участі у торгівлі наближаються до лідерів. Осно-
вною проблемою при цьому є критерій відбору 
країн, що обстежуються, та, безперечно, набору 
показників та методики їх зведення до інтеграль-
ного вигляду.

Щодо першого вважаємо, що доцільно виби-
рати країни з максимальним відносним внеском у 
світовий експорт товарів та послуг, тому для дослі-
дження вибрано 15 країн, загальна частка яких у 
світовому експорті товарів і послуг за даними СОТ 
перевищує 60% станом на 2019 рік. Так, ними 
є Китай, США, Німеччина, Нідерланди, Японія, 
Франція, Республіка Корея, Гонконг, Італія, Велико-
британія, Мексика, Канада, Бельгія, РФ, Сінгапур.

До субфакторів, що враховуватимуться під час 
розрахунку Індексу глобального торговельного 
лідерства (GTLI, Global Trade Leadership Index), 
віднесемо вартісний обсяг експорту товарів з 
країни; вартісний обсяг експорту послуг з країни; 
частку високотехнологічного експорту у товар-
ному експорті країни; вартість експорту на душу 
населення; індекс концентрації експорту (Герфін-
даля-Гіршмана); коефіцієнт покриття імпорту екс-
портом; індекс свободи торгівлі; кількість націо-
нальних ТНК у рейтингу провідних ТНК світу.

Обґрунтуємо вибір зазначених показників. Вар-
тість експорту товарів та експорту послуг є оче-
видним та основним вартісним показником, що 
застосовується для вимірювання місця країни у 
світовій торгівлі. Експорт товарів і послуг доцільно 
виокремити з огляду на важливість вимірювання 
експорту послуг як однієї з найбільш динаміч-
них та прибуткових складових частин сучасної  
торгівлі.

Показник частки високотехнологічного екс-
порту в експорті країни вибрано як один із інди-
каторів якісного вдосконалення структури націо-
нального експорту. В умовах прискореного НТП 
частка високих технологій у структурі експорту 
країни характеризує ступінь її інтеграції у світо-
вий інноваційний процес, осучаснення товарного 
експорту, що впливає на вартість експорту та його 
конкурентоздатність. Як зазначають Т.В. Мельник 
та О.В. Зубко, орієнтація на збільшення частки в 
торговельному обігу країни інноваційних товарів 
є адекватною реакцією на виклики глобалізації 
[3, с. 192].

Важливим аспектом оцінювання торговель-
ного лідерства є вимірювання концентрації екс-
порту країни, для чого найчастіше застосовується 
Індекс Герфіндаля-Гіршмана. Індекс концентрації 
експорту (Індекс Герфіндаля-Гіршмана) вимірює 
ступінь концентрації країни чи об’єднання країн на 
тих чи інших товарних групах і перебуває в межах 
від 0 до 1. Відповідно, значення індексу, що набли-
жується до 1, вказує на те, що експорт країни є 
моноконцентричним, тобто фокусується на обме-
женій кількості товарних груп. Навпаки, значення, 
що є близькими до 0, засвідчують, що експорт чи 
імпорт країни більш рівномірно розподілений між 
товарними групами [4, с. 11].

Необхідність урахування цих показників у комп-
лексному обстеженні підтверджується результа-
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тами емпіричних досліджень, проведених між- 
народними організаціями та закордонними науков-
цями. Зокрема, у дослідженні [5], що базується на 
оцінці зміни експортних доходів країн у розрізі груп 
за рівнем концентрації експорту, зазначається, що 
країни з високим індексом концентрації виявляли 
значні коливання експортних доходів, тоді як для 
країн із більш диверсифікованим експортом такі 
коливання не були відчутними. Зазначене підтвер-
джує С. Самен, зазначаючи, що диверсифікація 
експортного портфеля забезпечує країні меншу 
залежність експортних доходів від цінових коли-
вань [6], відповідно, створює умови для стійкості 
позицій у торгівлі. Високе значення індексу свід-
чить про концентрацію товарного експорту лише 
на кількох ринках, тоді як зниження коефіцієнта 
означає, що експорт є рівномірним у розрізі ринків 
торговельних партнерів [7].

Свобода торгівлі – необхідна умова інтеграції 
країни у світові процеси товарообміну, що засвід-
чують результати поступу провідних економік 
світу. Для забезпечення оцінки країн за рівнем еко-
номічної свободи у торгівлі доцільно включити до 
інтегрального показника Індекс торговельної сво-
боди (Trade Freedom Score), що розраховується 
Світовим банком на підставі даних про середній 
рівень тарифного захисту та нетарифні бар’єри, 
що застосовуються певною економікою, а також є 
комплексною мірою оцінювання масштабів засто-
сування тарифних та нетарифних бар’єрів в еко-
номіці [8].

З числа результатних показників зовнішньої 
торгівлі для нашого дослідження вибрано також 
інтенсивність експорту країни (доцільно вимірю-
вати його вартістю експорту на душу населення) 
та коефіцієнт покриття імпорту експортом.

Важливим аспектом, що характеризує роль 
країни у світовій торгівлі, є діяльність національ-
них ТНК з виробництва, збуту та реалізації товарів 
та послуг за кордоном. Серед наявних міжнарод-
них індексів відсутній такий, що характеризував 
би безпосередньо роль національних ТНК у екс-
порті та формуванні позицій на світових ринках. 
Серед найбільш відомих комплексних показни-
ків, що стосуються транснаціоналізації діяльності 
компаній, називають індекс транснаціоналізації, 
індекс інтерналізації, індекс ширини мережі філій 
ТНК, індекс географічного поширення діяльності 
[9, с. 16], однак вони стосуються корпоративного 
рівня й дають змогу оцінити ефективність окремо 
взятих ТНК, але не корпоративного сектору зага-
лом. З іншого боку, через недосконалу міжнародну 
статистичну оцінку закордонної діяльності ТНК 
немає достатньої впевненості в тому, що вимірю-
вання внеску ТНК у національний експорт буде 
об’єктивно відображати роль ТНК у забезпеченні 
лідерства. Враховуючи багатогранність впливу 
закордонної діяльності ТНК на національну еконо-

міку загалом та торгівлю зокрема, можемо вклю-
чити до нашого комплексного обстеження позиції 
основних міжнародних компаній країн за індексом 
транснаціоналізації, розробленим ЮНКТАД (роз-
раховується з урахуванням частки закордонних 
продажів ТНК, частки іноземних активів ТНК та 
частки іноземних працівників ТНК), або адапту-
вати наявний рейтинг провідних ТНК [10] до вимог 
нашого дослідження. Перший не розраховується 
на постійній основі, тому не може бути засто-
сований для динамічного дослідження. Остан-
ній не тільки враховує частку іноземних активів 
національних ТНК, але й оцінює ефективність їх 
діяльності за субпоказниками обсягів продажів, 
прибутку, активів та ринкової вартості. Для цього 
вирахуємо кількість національних компаній у  
рейтингу.

У табл. 1 наведено дані вибраних країн за 
визначеними субфакторами станом на 2019 рік. 
Як видно, за вартісним обсягом експорту товарів 
лідером є Китай, натомість першість у експорті 
послуг мають США. Гонконг є лідером за часткою 
високотехнологічної продукції у власному експорті 
та індексом свободи торгівлі. Найбільш дивер-
сифікованим експортом характеризується Італія 
(Індекс Герфіндаля-Гіршмана становить 0,056), 
найбільше значення експорту на душу населення 
має Сінгапур, найвищим коефіцієнт покриття 
імпорту експортом був у Російської Федерації. 
США є також беззаперечним лідером за кількістю 
національних ТНК у рейтингу “Global 2000”.

Під час розрахунку комплексних показників у 
сфері міжнародних економічних відносин засто-
совуються різноманітні підходи, такі як метод сум 
(просте підсумовування субфакторів), середнє 
арифметичне контрольних показників, середнє 
геометричне субфакторів, метод відстаней.  
На думку багатьох авторів та дослідників, найві-
домішим методом розрахунку комплексної оцінки 
є метод відстаней [18]. Останній передбачає нор-
мування субфакторів відповідно до еталонного 
показника і приведення їх у зіставний вигляд, 
за якого значення представлені в діапазоні від 0  
до 1. Еталонним вважається найкраще значення 
кожного субфактору серед представлених для оці-
нювання.

При цьому для розрахунку інтегрального 
індексу GTLI (Global Trade Leadership Index) 
на основі нормованих субіндексів застосуємо 
середнє арифметичне:

,   (1)GTLIV= + + + + + + +E i x i E i E i E i E i E i E i1 2 3 4 5 6 7 8

8

де GTLIі – інтегральний індекс глобального 
торговельного лідерства і-ї країни; Х1і…Х8і – нор-
малізовані за еталонним значенням показники 
країни, де Х1i – обсяг експорту товарів i-ї країни 
у поточних цінах, млн. дол. США, Х2і – обсяг екс-



ПРИЧОРНОМОРСЬКІ ЕКОНОМІЧНІ СТУДІЇ

32 Випуск 71. 2021

порту послуг і-ї країни у поточних цінах, млн. дол. 
США, Х3і – частка високотехнологічної продукції у 
товарному експорті і-ї країни у відсотках, Х4і – екс-
порт товарів і послуг на душу населення і-ї країни 
у дол. США, Х5і – індекс концентрації експорту і-ї 
країни (Індекс Герфіндаля-Гіршмана), Х6і – коефі-
цієнт покриття імпорту експортом і-ї країни, Х7і – 
індекс свободи торгівлі, Х8і – кількість національ-
них ТНК у рейтингу “Global 2000” (одиниць).

Нормування показників (стимуляторів чи дес-
тимуляторів) здійснюється залежно від їх впливу 
на інтегральний показник, адже зв’язок між інте-
гральною оцінкою та показником-стимулятором є 
прямим, а з показником-дестимулятором – обер-
неним. Для нормування використовується підхід, 
вжитий, зокрема, у дослідженні [19]. Для показ-
ників-стимуляторів нормуванння здійснюється за 
такою формулою:

Хnorm = (% – % min) / (X max – X min).      (2)
Для показників-дестимуляторів застосовується 

така формула:
Хnorm = (% max – X) / (X max – X min).    (3)

де Хnorm – значення нормалізованого показ-
ника; X, Xmax, Xmin – поточне, максимальне та 
мінімальне значення вибраного показника серед 
обстежуваних країн відповідно.

Таким чином, еталонним для всіх субфакторів 
буде найвище значення показника серед вибра-

них країн, а для Індексу Герфіндаля-Гіршмана, що 
є дестимулятором, – найнижче. Як наслідок, нор-
мований показник для країни з найкращим зна-
ченням набуватиме значення одиниці, для країни 
з найгіршим значенням він дорівнюватиме нулю. 
Результати нормування та розрахунку індексу 
наведено у табл. 2.

Як видно з табл. 2, найкраще значення Індексу 
мають США, найгірше – Російська Федерація. Другу 
та третю позиції займають Сінгапур та Гонконг від-
повідно, феномен лідерства яких можна пояснити 
значною часткою реекспорту у їх зовнішньоторго-
вельній структурі. Так, за даними СОТ, у 2020 році 
93,4% товарного експорту Гонконгу та 53,2% Сінга-
пуру формувалися за рахунок реекспорту продук-
ції, головним чином високотехнологічної [20].

Розрахунок індексу у ретроспективі дасть змогу 
виявити зміни у розстановці сил у світовій торгівлі. 
Результати нормування субфакторів та розрахунку 
індексу за даними 2010 року наведено у табл. 3.

Як видно з табл. 3, з 2010 року п’ятірка ліде-
рів світової торгівлі залишилася незмінною, однак 
за досліджуваний період Китай перемістився на 
5 позицію, натомість Гонконг – на 4.

Висновки з проведеного дослідження. Запро-
понований підхід до оцінювання домінування країн 
у світовій торгівлі товарами й послугами враховує 
як прості, так і відносні результатні показники тор-

Таблиця 1
Значення субфакторів Індексу глобального торговельного лідерства за країнами, 2019 рік
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Китай 2 499,0 244,3 30,79 1 889 0,095 1,067 73,0 264
США 1 643,0 875,8 18,93 7 667 0,101 0,805 86,6 586
Німеччина 1 489,0 352,3 16,43 21 814 0,091 1,147 86,0 50
Нідерланди 708,6 202,8 23,06 44 459 0,084 1,143 86,0 26
Японія 705,6 209,4 17,02 7 285 0,142 1,043 80,0 216
Франція 570,9 294,0 26,99 12 876 0,093 0,970 81,0 59
Південна Корея 542,2 103,8 32,41 12 898 0,172 1,078 80,4 48
Гонконг 534,9 101,2 65,57 92 714 0,298 1,016 90,0 57
Італія 537,7 122,2 7,83 10 698 0,056 1,109 86,0 25
Великобританія 469,7 403,6 23,47 13 592 0,105 0,982 86,0 15
Мексика 460,7 31,5 20,42 3 880 0,138 0,993 81,4 12
Канада 446,6 105,0 16,51 14 851 0,151 0,941 86,8 61
Бельгія 446,9 121,9 12,02 39 664 0,101 1,008 86,0 8
РФ 419,8 61,9 13,0 3 342 0,315 1,363 77,8 23
Сінгапур 390,8 217,2 52,13 107 600 0,228 1,170 85,0 12

Джерело: сформовано автором за даними джерел [11–17]
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гівлі, а також кількісний вимір якісних ознак сучас-
ної торгівлі, таких як технологічність експорту, сво-
бода і транспарентність торгівлі, роль ТНК у ній. 
Індекс глобального торговельного лідерства базу-
ється на доступних та співставних для різних країн 
субфакторах, що дає змогу використовувати його 
для подальших динамічних спостережень та вияв-
ляти тенденції у лідерстві країн на світових ринках 
товарів та послуг. Водночас доцільно у майбутніх 
дослідженнях врахувати особливості участі Сінга-
пуру та Гонконгу у світових процесах товарообміну 
та дослідити наявність у цих юрисдикцій ознак гло-
бального лідерства у світовій торгівлі.
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Таблиця 2
Нормалізація субфакторів Індексу глобального торговельного лідерства  

та IGTL провідних експортерів світу за 2019 рік

Країна Субфактори, нормалізовані за еталонним значенням* Значення 
індексу РангX1 X2 X3 Х4 Х5 Х6 Х7 Х8

Китай 1,000 0,252 0,398 0,000 0,849 0,470 0,000 0,443 0,426 5
США 0,594 1,000 0,192 0,055 0,826 0,000 0,800 1,000 0,558 1
Німеччина 0,521 0,380 0,149 0,188 0,865 0,613 0,765 0,073 0,444 3
Нідерланди 0,151 0,203 0,264 0,403 0,892 0,606 0,765 0,031 0,414 6
Японія 0,149 0,211 0,159 0,051 0,668 0,427 0,412 0,360 0,305 11
Франція 0,085 0,311 0,332 0,104 0,857 0,296 0,471 0,088 0,318 9
Південна Корея 0,072 0,086 0,426 0,104 0,552 0,489 0,435 0,069 0,279 12
Гонконг 0,068 0,083 1,000 0,859 0,066 0,378 1,000 0,085 0,442 4
Італія 0,070 0,107 0,000 0,083 1,000 0,545 0,765 0,029 0,325 8
Великобританія 0,037 0,441 0,271 0,111 0,811 0,317 0,765 0,012 0,346 7
Мексика 0,033 0,000 0,218 0,019 0,683 0,337 0,494 0,007 0,224 14
Канада 0,026 0,087 0,150 0,123 0,633 0,244 0,812 0,092 0,271 13
Бельгія 0,027 0,107 0,073 0,357 0,826 0,364 0,765 0,000 0,315 10
РФ 0,014 0,036 0,090 0,014 0,000 1,000 0,282 0,026 0,183 15
Сінгапур 0,000 0,220 0,767 1,000 0,336 0,654 0,706 0,007 0,461 2

Джерело: розраховано автором за даними джерел [11–17]

Таблиця 3
Нормалізація субфакторів Індексу глобального торговельного лідерства  

та значення GTLI провідних експортерів за 2010 рік

Країна Субфактори, нормалізовані за еталонним значенням Значення 
індексу РангX1 X2 X3 Х4 Х5 Х6 Х7 Х8

Китай 1,000 0,296 0,564 0,000 0,858 1,000 0,176 0,164 0,50733 4
США 0,766 1,000 0,367 0,051 0,907 0,000 0,856 1,000 0,61850 1
Німеччина 0,751 0,385 0,237 0,178 0,886 0,962 0,884 0,073 0,54454 3
Нідерланди 0,216 0,198 0,473 0,371 0,840 0,469 0,884 0,016 0,43339 7
Японія 0,368 0,213 0,284 0,059 0,809 0,871 0,648 0,420 0,45909 6
Франція 0,176 0,339 0,445 0,104 0,907 0,461 0,653 0,085 0,39624 9
Південна Корея 0,131 0,121 0,563 0,104 0,688 0,753 0,074 0,064 0,31241 13
Гонконг 0,080 0,119 0,665 0,709 0,568 0,660 1,000 0,060 0,48258 5
Італія 0,116 0,154 0,047 0,084 1,000 0,397 0,884 0,042 0,34065 11
Великобританія 0,095 0,495 0,379 0,107 0,753 0,413 0,884 0,121 0,40592 8
Мексика 0,000 0,000 0,350 0,016 0,691 0,469 0,630 0,010 0,27073 14
Канада 0,070 0,109 0,214 0,137 0,698 0,424 0,912 0,081 0,33057 12
Бельгія 0,056 0,147 0,000 0,349 0,877 0,643 0,884 0,000 0,36962 10
РФ 0,080 0,061 0,078 0,020 0,000 0,753 0,000 0,026 0,12724 15
Сінгапур 0,058 0,155 1,000 1,000 0,361 0,995 1,000 0,010 0,57222 2

Джерело: розраховано автором за даними джерел [11–17]
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